
TO 8.2.2018 Sibeliustalo – TERVETULOA!

BUUSTIa myyntiin digistä – pysytkö asiakkaan 
kyydissä?

Mika D. Rubanovitsch
 Klo 09.15-10.15: Ostovallankumous
 30min tauko
 Klo 10.45-11.15: Myyntikapina

@Rubanovitsch



Mika D. Rubanovitsch
@Rubanovitsch



Megatrendit

 Asiakaskäyttäytyminen muuttuu nopeammin kuin 
yritysten myyntitavat

 Digitaalisen liiketoiminnan, markkinnoinnin ja 
myynnin yhteensovittaminen 24/7 korostuvat

 Digitalisaation myötä asiantuntijuuden arvo 
korostuu entisestään kasvotusten kohtaamisissa

 ”Kaikki myyvät” -asenne ja myyntisolun 
toimintaperiaatteet korostuvat jatkossa

@Rubanovitsch



SELVITÄ MISSÄ ASIAKAS MENEE 
OMASSA OSTOPROSESSISSAAN?

ODOTUSARVO KASVAA!





Keskimäärin yli 6 
päättäjää
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Genesys

Kun asiakkaalla ilmenee hetki ostaa, 
on ostamisen oltava silloin helppoa. 

Reagointiajat lasketaan sekunneissa. 
Siksi kaikkien on osallistuttava 

myyntiin.

@Rubanovitsch
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OSTOVALLANKUMOUS JATKUU:
MYYNTIKAPINA
PE 18.5.2018 SEMINAARI 
METRO AREENALLA
MYYNNIN
GLADIAATTORIT
AREENALLA
OLE NOPEA, 
ILMOITTAUTUMINEN ON
AVATTU!

@Rubanovitsch #myyntikapina



KYSYMYKSIÄ JA 
KESKUSTELUA -

KIITOS!

ruba@johtajatiimi.com
www.johtajatiimi.com
www.myyntikapina.fi

puh. 040 9100 200
@Rubanovitsch


