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Teemat
-Oman myyntitoiminnan

askelmerkkien määrittely
-Miten loistan ja onnistun 

myyntikäynnillä
-Lisämyynti ja uus-

asiakashankinta
-Tärpit syksyn 

asiakaskohtaamisiin



Ostaja arvioi
1. Vakuuttavuutesi
2. Brändisi
3. Tuotteesi
4. Hintasi
5. Ostoajankohta

Lähde: Roy E. Chitwood

Psykologinen ostamisen 
hyväksyntä-

päätösjärjestys



Miten olet
Miten vaikutat

Herätätkö luottamusta



KÄYNNISTÄ RATTAAT
Tunnista ”the”-asiakkaat

Tee kotiläksyt
Sisäistä hyöty



KONTAKTOI/BUUKKAA
Ole omaleimainen

Ota riskejä
Kysy ja kuuntele



TAPAAMINEN 
Pidä ote itselläsi
Kysy ja kuuntele

Viesti vakuuttavasti



HALU JATKAA TOIMINNAN 
KEHITTÄMISTÄ?

Gongin koulutuspaketeista
napakat ja tehokkaat

sparrauskokonaisuudet
3 h setti 495 € (+alv)



Gongi kiittää ja 
kumahtaa!
• Petra 

Kärkinen/pääsparraaja
• CxO Vaikutusvoima™-

valmentaja
• pk@valmennusgongi.fi
• @valmennusgongi
• 0407455523

www.valmennusgongi.fi


