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Kehittämistyö käynnistetään yhteisellä 

aloitustyöpajalla, jossa luodaan selkeä suunta

Työpajassa käydään yhdessä läpi:

• strategianne pääpiirteet ja liiketoiminnan tavoitteet 

• keskeiset kohderyhmät ja heidän ydintarpeensa 

• myynnin ja markkinoinnin nykytila sekä kehityskohteet 

Samalla sparrataan ja ideoidaan konkreettisia toimenpiteitä, joita voidaan lähteä viemään käytäntöön.

Työpajan pohjalta rakennetaan selkeä ja käytännönläheinen kehittämissuunnitelma, joka sisältää:

• tavoitteet myynnin ja markkinoinnin kehittämiselle 

• priorisoidut toimenpide-ehdotukset 

• ideoita markkinoinnin toteutukseen 

• selkeän työnjaon 

• alustavat aikataulut

Suunnitelma käydään läpi yhteisessä päätöspalaverissa (1h).
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Käytännön myynti- ja markkinointitoimenpiteet

1. Myyvät sisällöt 3 kk

2. Myynnin tukimateriaali

3. Markkinointitiimi apunasi
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1. Myyvät sisällöt 3kk

Tässä kokonaisuudessa rakennetaan sisältömarkkinoinnille suunta ja viedään se heti käytäntöön. Lopputuloksena 
syntyy selkeä sisältörunko ja konkreettiset sisällöt, jotka tukevat myyntiä ja vahvistavat asiantuntijamielikuvaa.

Palvelu sisältää:

• Yhden blogin, uutiskirjeen tai asiakastarinan ja kaksi sosiaalisen median julkaisua kuukaudessa. Palvelun 
kesto yrityspalvelusetelillä 3 kuukautta. Suunnittelemme ja toteutamme sekä sisällöt että kuvat julkaisuihin. 
Kuvissa hyödynnetään olemassa olevia kuvianne tai käytetään kuvapankkikuvia. Julkaisemme myös 
puolestanne, jos niin haluatte. 

• Palvelu on tehty mahdollisimman helpoksi. Ensimmäisen kuukauden aikana toteutamme tarkemman 
sisältösuunnitelman julkaisuista seuraavalle kahdelle kuukaudelle.

• Seuraavien kuukausien aikana toteutamme suunnitellut sisällöt. Seuraamme aktiivisesti julkaisujen 
vaikuttavuutta ja ideoimme samalla lisää mielenkiintoisia sisältöjä tulevia kuukausia varten. Näin homma 
rullaa jouhevasti eteenpäin samalla vahvistaen potentiaalisten asiakkaidesi luottamusta yritykseenne.

Palvelu sisältää:

• Sisältösuunnitelma 3 kk ajalle

• Kahden kuukauden sisällöt, eli 2 blogi/referenssi/uutiskirje ja 4 somepostausta

• Jatkosuunnitelma ja ideoita sisällöntuotantoon projektin jälkeiseen aikaan
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2. Myynnin tukimateriaali

Visuaalinen, kiteytetty ja houkutteleva myyntiesitys tekee yrityksestänne myyntikohtaamisessa erottuvan 

ja mieleenpainuvan, sujuvoittaa tapaamisia ja helpottaa viestinne eteenpäin kertomista. 

Palvelu sisältää:

• Tiedonkeruu kehittämissuunnitelman yhteydessä

• Myyntipresentaation suunnittelu ja tuottaminen (digitaalinen n. 10 slidea, sisältäen esim. yrityksenne 

keskeiset vahvuudet, ratkaisut, asiakashyödyt sekä referenssit).

– Asiakas toimittaa MBE:lle alustavat sisältötoiveet ja kuvat.

– MBE suunnittelee sisällöt sekä taittaa esityksen visuaalisesti myyväksi kokonaisuudeksi.

• Vedoskierrokset 2 kpl

• Valmis esitys PowerPoint- ja PDF –muodossa

Lisähyöty: Samat sisällöt toimivat myös pohjana verkkosivuille, someen ja muihin 

markkinointimateriaaleihin, joten työ tukee laajemmin koko markkinointia.
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3. Markkinointitiimi apunasi

Kaikkea ei tarvitse tehdä yksin! Kun markkinointi kaipaa selkeyttä, suuntaa tai lisävauhtia, saatte 

käyttöönne tiimin, joka vie tekemisen eteenpäin nopeasti ja käytännönläheisesti.

Voitte hyödyntää meitä esimerkiksi, kun:

• haluatte sparrausta markkinoinnin suunnitteluun ja priorisointiin

• tarvitsette selkeät erottautumistekijät ja katsauksen kilpailijoihin

• visuaalinen ilme kaipaa freesausta

• verkkosivustolle pitää saada toimivampia sisältöjä

• tarvitsette sisältöjä, jotka tukevat myyntiä

• digimarkkinoinnin keinot kaipaavat päivitystä

• myynti- ja markkinointimateriaalit pitää saada yhtenäiseksi kokonaisuudeksi

Kaikki palvelumme ovat käytettävissä yrityspalvelusetelin summalla. Olemme täällä auttamassa sinua 

saavuttamaan tavoitteesi!
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Yritysesittely
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Lisätietoja tarjoajasta

Autamme B2B-yrityksiä menestymään

• Strategisen B2B-markkinoinnin ja viestinnän asiantuntija. 

• Perustettu 1984

• Ydintiimissä markkinoinnin strategisen ja taktisen suunnittelun osaajia, graafisia 

suunnittelijoita, sisällöntuotannon ja viestinnän asiantuntijoita sekä digimarkkinoinnin 

asiantuntijoita

• Asiakkuutemme ovat pitkäaikaisia ja olemme saaneet erinomaista palautetta 

nopeudestamme, näkemyksistämme sekä kyvystämme tuottaa lisäarvoa.
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https://mbe.fi/asiakastarina/miten-muoviteollisuuden-b2b-yrityksesta-tuli-kiinnostava-myos-linkedinissa/
https://mbe.fi/asiakastarina/miten-muoviteollisuuden-b2b-yrityksesta-tuli-kiinnostava-myos-linkedinissa/
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Lue lisää
Lue lisää

https://mbe.fi/asiakastarina/miten-muoviteollisuuden-b2b-yrityksesta-tuli-kiinnostava-myos-linkedinissa/
https://mbe.fi/asiakastarina/miten-muoviteollisuuden-b2b-yrityksesta-tuli-kiinnostava-myos-linkedinissa/
https://mbe.fi/case/strategian-kirkastaminen-selkeytti-tarpeen-brandin-uudistamiselle/
https://mbe.fi/case/strategian-kirkastaminen-selkeytti-tarpeen-brandin-uudistamiselle/
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https://mbe.fi/case/strateginen-ja-kaytannonlaheinen-markkinointikumppani-tukee-kasvua/
https://mbe.fi/case/strateginen-ja-kaytannonlaheinen-markkinointikumppani-tukee-kasvua/
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https://mbe.fi/case/strateginen-ja-kaytannonlaheinen-markkinointikumppani-tukee-kasvua/
https://mbe.fi/case/strateginen-ja-kaytannonlaheinen-markkinointikumppani-tukee-kasvua/
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Team MBE käytettävissänne
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Johanna Heinonen

asiakkuusjohtaja

johanna.heinonen@mbe.fi

044 5535 175

Tarjoajan yhteystiedot ja kilpailuttamisen yhteyshenkilö
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