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Kehittamistyo kaynnistetaan yhteisella
aloitustyopajalla, jossa luodaan selkea suunta

Tyopajassa kaydaan yhdessa lapi:
+ strategianne paapiirteet ja liikketoiminnan tavoitteet
. keskeiset kohderyhmat ja heidan ydintarpeensa

* myynnin ja markkinoinnin nykytila seka kehityskohteet
Samalla sparrataan ja ideoidaan konkreettisia toimenpiteita, joita voidaan lahtea viemaan kaytantoon.

Tyopajan pohjalta rakennetaan selkea ja kaytannonlaheinen kehittamissuunnitelma, joka sisaltaa:
+ tavoitteet myynnin ja markkinoinnin kehittamiselle

. priorisoidut toimenpide-ehdotukset

. ideoita markkinoinnin toteutukseen

+ selkean tyonjaon

. alustavat aikataulut

Suunnitelma kaydaan lapi yhteisessa paatospalaverissa (1h).
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Kaytannon myynti-
ja markkinointi
-toimenpiteet
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Kaytannon myynti- ja markkinointitoimenpiteet

1. Myyvat sisallot 3 kk
2. Myynnin tukimateriaali
3. Markkinointitiimi apunasi
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1. Myyvat sisallot 3kk

Tassa kokonaisuudessa rakennetaan sisaltomarkkinoinnille suunta ja viedaan se heti kaytantoon. Lopputuloksena
syntyy selkea sisaltorunko ja konkreettiset sisallot, jotka tukevat myyntia ja vahvistavat asiantuntijamielikuvaa.

Palvelu sisaltaa:

. Yhden blogin, uutiskirjeen tai asiakastarinan ja kaksi sosiaalisen median julkaisua kuukaudessa. Palvelun
kesto yrityspalvelusetelilla 3 kuukautta. Suunnittelemme ja toteutamme seka sisallot etta kuvat julkaisuihin.
Kuvissa hyodynnetaan olemassa olevia kuvianne tai kaytetaan kuvapankkikuvia. Julkaisemme myos
puolestanne, jos niin haluatte.

. Palvelu on tehty mahdollisimman helpoksi. Ensimmaisen kuukauden aikana toteutamme tarkemman
sisaltdosuunnitelman julkaisuista seuraavalle kahdelle kuukaudelle.

. Seuraavien kuukausien aikana toteutamme suunnitellut sisallot. Seuraamme aktiivisesti julkaisujen
vaikuttavuutta ja ideoimme samalla lisda mielenkiintoisia sisaltdja tulevia kuukausia varten. Nain homma
rullaa jouhevasti eteenpain samalla vahvistaen potentiaalisten asiakkaidesi luottamusta yritykseenne.

Palvelu sisaltaa:

. Sisaltésuunnitelma 3 kk ajalle

. Kahden kuukauden sisallot, eli 2 blogi/referenssi/uutiskirje ja 4 somepostausta
. Jatkosuunnitelma ja ideoita sisallontuotantoon projektin jalkeiseen aikaan
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2. Myynnin tukimateriaali

Visuaalinen, kiteytetty ja houkutteleva myyntiesitys tekee yrityksestanne myyntikohtaamisessa erottuvan
ja mieleenpainuvan, sujuvoittaa tapaamisia ja helpottaa viestinne eteenpain kertomista.

Palvelu sisaltaa:
*  Tiedonkeruu kehittamissuunnitelman yhteydessa

*  Myyntipresentaation suunnittelu ja tuottaminen (digitaalinen n. 10 slidea, sisaltden esim. yrityksenne
keskeiset vahvuudet, ratkaisut, asiakashyoddyt seka referenssit).

— Asiakas toimittaa MBE:lle alustavat sisaltotoiveet ja kuvat.
— MBE suunnittelee sisallot seka taittaa esityksen visuaalisesti myyvaksi kokonaisuudeksi.
*  Vedoskierrokset 2 kpl

*  Valmis esitys PowerPoint- ja PDF —muodossa

Lisahyoty: Samat sisallot toimivat myds pohjana verkkosivuille, someen ja muihin
markkinointimateriaaleihin, joten tyo tukee laajemmin koko markkinointia.
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3. Markkinointitiimi apunasi

Kaikkea ei tarvitse tehda yksin! Kun markkinointi kaipaa selkeytta, suuntaa tai lisavauhtia, saatte
kayttdonne tiimin, joka vie tekemisen eteenpain nopeasti ja kaytannonlaheisesti.

Voitte hyodyntaa meita esimerkiksi, kun:
* haluatte sparrausta markkinoinnin suunnitteluun ja priorisointiin
+ tarvitsette selkeat erottautumistekijat ja katsauksen Kkilpailijoihin

» visuaalinen ilme kaipaa freesausta

*  verkkosivustolle pitaa saada toimivampia sisaltoja

+ tarvitsette sisaltgja, jotka tukevat myyntia

« digimarkkinoinnin keinot kaipaavat paivitysta

* myynti- ja markkinointimateriaalit pitaa saada yhtenaiseksi kokonaisuudeksi

Kaikki palvelumme ovat kaytettavissa yrityspalvelusetelin summalla. Olemme taalla auttamassa sinua
saavuttamaan tavoitteesi!
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Tunteella ja tehtaan takuulla

Brandin kirkastus / verkkosivut / visuaalinen ilme / tuloksellinen markkinointi
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Lisatietoja tarjoajasta

Autamme B2B-yrityksia menestymaan
«  Strategisen B2B-markkinoinnin ja viestinnan asiantuntija.

*  Perustettu 1984

« Ydintiimissa markkinoinnin strategisen ja taktisen suunnittelun osaajia, graafisia
suunnittelijoita, sisallontuotannon ja viestinnan asiantuntijoita seka digimarkkinoinnin
asiantuntijoita

« Asiakkuutemme ovat pitkaaikaisia ja olemme saaneet erinomaista palautetta
nopeudestamme, nakemyksistamme seka kyvystamme tuottaa lisaarvoa.
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"

MBE:n kanssa tyoskentely on ollut mutkatonta ja
tehokasta. Sisallot ovat toimineet hienosti ja apu on
aina loytynyt silloin kun sita on tarvittu. Yhteistyosta
on saatu selkeita tuloksia fiksulla panostuksella.

Mauri Ruhanen, toimitusjohtaja, Volar
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Yhteistyé Nakemystehdas MBE:n kanssa on ollut virkistavaa ja
tuloksekasta. Erityisesti olemme olleet iloisia siita, ettd MBE:n
vdki on alusta asti ollut kilnnostunut kuuntelemaan ja oppimaan,
mistd meidan yrityksessdamme ja liikketoiminnassamme on kyse.
Hyvan pohjatydn ansiosta heidan ehdotuksensa ovat sopineet
tilanteeseemme erinomaisesti ja olemme pystyneetkin
toteuttamaan monet niista sellaisenaan.

Reijo Kantoluoto
Savunpoistokumppani Oy

Lue lisdaa
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Olemme olleet erittdin tyytyvaisia alusta lahtien. Yhteistyota toki
vauhditti se, etta tunsimme jo entuudestaan. Meilla itsellamme ei ole
resursseja eikd osaamista hoitaa markkinointia suunnitelmallisesti,
joten monipuolinen, osaava kumppani on tarkeassa roolissa.

MBE on energinen, joustava ja jamakka kumppani, joka pitaa huolta
aikatauluista ja siit, ettd koko ajan etenemme kohti tavoitteita.
Toteuttamamme verkkosivu-uudistus onnistui myos erinomaisesti
ja kokonaisuudesta pidettiin hyvaa huolta. Arvostan kumppania,
joka ottaa meidat hyvin huomioon ja uskaltaa sparrata, hyvassa
hengessa tottakai. Meilld on taysi luotto MBE:hen ja voin hyvilla
mielin suositella heitd markkinoinnin kumppaniksi.

JARMO SOPANEN
toimitusjohtaja, Lahti Glass Technology
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Yhteistyd on ollut sujuvaa, idearikasta

ja strategialdahtdistd. MBE tuo tekemiseen
nakemystd ja kumppanina huolehtii,

ettd suunta sdilyy kirkkaana ja kokonaisuus
kasassa arjen vauhdissakin.

Juho Marva, myyntijohtaja, Satatuote Oy

Lue lisaa
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Team MBE kaytettavissanne
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Tarjoajan yhteystiedot ja kilpailuttamisen yhteyshenkilo

Nakemystehdas MBE Oy

Johanna Heinonen
asiakkuusjohtaja

johanna.heinonen@mbe.fi
044 5535175
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