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Kaytannén myynti- ja markkinointitoimenpide 1

GOOGLE & Al -NAKYVYYSPALVELU - Jatkuva nikyvyys ja asiakashankinta
Kenelle palvelu sopii?

Palvelu sopii pk-yrityksille, jotka haluavat:

e parantaa nakyvyyttddn Googlessa ja Google Mapsissa
e tulla I6ydetyksi myos tekodlypohjaisissa hauissa (esim. ChatGPT ja Google Al-haku)
e saada jatkuvasti uusia yhteydenottoja ja asiakkaita ilman erillistd mainontaa

Mita palvelussa tehdaan?

Palvelu perustuu Markinvestin kehittamaan 9 kohdan Google & Al -ndkyvyyden kehittdmismalliin, jossa
yrityksen nykytila analysoidaan systemaattisesti ja keskeiset puutteet tunnistetaan.

Analyysin perusteella toteutetaan konkreettiset toimenpiteet ndkyvyyden ja asiakashankinnan
parantamiseksi.

1. Nykytilan analyysi (9 kohdan malli)

e Google Yritysprofiilin tila ja hyddyntaminen
e Nakyvyys Googlen hakutuloksissa

e Nakyvyys tekodlypohjaisissa vastauksissa

e Verkkosivujen sisdlto ja rakenne

e Hakusanojen hyddyntdaminen

e Asiakaspalautteet ja arvostelut

e Sisdltojen aktiivisuus

e Kilpailijoiden nakyvyys

e Yrityksen digitaalinen kokonaiskuva

Tavoite: tunnistaa keskeiset puutteet ja kdyttamaton potentiaali
2. Google Yritysprofiilin kehittaminen
e  Profiilin optimointi (palvelut, kuvaukset, kategoriat)

e Kuvien ja sisaltéjen kehittaminen
e Saannolliset postaukset
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Tavoite: lisatd nakyvyytta paikallisessa haussa ja tuoda yhteydenottoja
3. Sisdltojen tuotanto (blogit ja sivut)
e Hakusanoihin perustuvien blogisisaltdjen suunnittelu ja toteutus
e Verkkosivujen keskeisten sisaltojen kehittaminen
e Sisallon selkeyttaminen asiakkaan ndakdkulmasta
Tavoite: parantaa lI6ydettavyytta ja houkutella oikeita asiakkaita
4. Al-ndkyvyyden kehittaminen
e Sisdltéjen optimointi tekodlypohjaisia hakuja varten
e Yrityksen tietojen ja ndakyvyyden vahvistaminen eri lahteissa
e Sisdllon ja rakenteen kehittaminen Al-hakujen logiikan mukaisesti
Tavoite: varmistaa, etta yritys l0ytyy myos tekoalyn vastauksissa

Mita asiakas saa?

« Selkedn analyysin nykytilasta ja kehityskohteista

« Parempi ndkyvyys Googlessa ja tekoalyssa

« Konkreettiset toimenpiteet, ei pelkkda suunnitelmaa
« Jatkuvaa sisaltoa ja nakyvyytta

« Enemman yhteydenottoja ja liideja

Lopputulos

Yritykselle syntyy jatkuva nakyvyys, joka tuo uusia asiakkaita ja tukee myynnin kasvua.

Markinvest toimii kdytdnnon kumppanina ja tuo asiakasyritykselle lisdresurssia jatkuvaan nakyvyyden
ja asiakashankinnan kehittamiseen.

Palvelun sisdlto ja hinta

Palvelu toteutetaan yrityspalvelusetelin puitteissa.

Hinta: 5 000 € (+ alv)
Hinta sisaltaa kaikki toimenpiteet, eika erillisia kuluja veloiteta.
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Toteutusaika
Palvelu toteutetaan asiakasyrityksen kanssa sovitussa aikataulussa vuoden 2026 aikana.
Palveluntuottaja

Markinvest Oy
Karjalankatu 35
15150 Lahti

Pekka Peltonen
040 900 0322
pekka.peltonen@markinvest.fi

www.markinvest.fi

Kokemus ei ole menneisyyttid — kokemus tuo varmuutta.

Google & Al nakyvyys
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Ioydettavyys (postaukset & blogit)
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Nakyvyydesta jatkuvaa asiakashankintaa phaon
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Kaytannén myynti- ja markkinointitoimenpide nro 2

KASVUKIIHDYTIN - Myynnin ja ndkyvyyden kehityspalvelu

Kenelle palvelu sopii?

Palvelu sopii pk-yrityksille, jotka haluavat:
e lisda asiakkaita ja yhteydenottoja
e parempaa nakyvyyttd Googlessa ja tekodlypohijaisissa hauissa
e selkedn suunnan myynnin ja markkinoinnin kehittamiseen

Mita palvelussa tehdaan?

Kasvukiihdytin on kdytdannonldaheinen kehityspalvelu, jossa yhdistyvat analyysi, konkreettiset toimenpiteet
ja myynnin kdynnistdminen.

1. Nykytilan analyysi

e Google-nakyvyys ja Google Yritysprofiili
e Nakyvyys tekodlypohjaisissa hauissa

e Verkkosivujen sisalt6 ja rakenne

e Kilpailutilanne

2. Kehittamissuunnitelma
o Keskeiset kehityskohteet ja priorisointi
e Nopeat parannukset (quick wins)
e Selked etenemismalli myynnin kasvattamiseen
3. Konkreettiset toimenpiteet
e Google Yritysprofiilin kehittdminen myyntityokaluksi
e Verkkosivujen keskeisten sisdltdjen parantaminen
e Nakyvyyden kehittdminen Googlessa ja tekoalyssa
4. Myynnin kdynnistaminen
o Kohderyhman tarkentaminen

¢ Noin 30 potentiaalisen asiakasyrityksen kartoitus
e Valmis pohja uusasiakashankinnan aloittamiseen



Mﬂl"k =.': Liike-elaman &

Invest#s - johdon konsultit

Pekka Peltonen, LIK, HHJ 1.4.2026

Mita asiakas saa?

« Selkead suunta myynnin kehittamiseen

« Parempi loydettavyys Googlessa ja tekoalyssa

« Konkreettiset toimenpiteet, ei pelkkda suunnitelmaa
« Valmiin lahtopisteen asiakashankintaan

Lopputulos
Yrityksen nakyvyys paranee, asiakashankinta tehostuu ja myynti saadaan kayntiin.

Markinvest toimii kehittamistydssa kaytannén kumppanina ja tuo lisdresurssia erityisesti
asiakashankintaan ja myynnin kehittamiseen.

Palvelun sisalto ja hinta
Palvelu toteutetaan yrityspalvelusetelin puitteissa.

Hinta: 5 000 € (+ alv)
Hinta sisaltaa kaikki toimenpiteet, eika erillisia kuluja veloiteta.

Toteutusaika

Palvelu toteutetaan asiakasyrityksen kanssa sovitussa aikataulussa vuoden 2026 aikana.
Palveluntuottaja

Markinvest Oy

Karjalankatu 35

15150 Lahti

Pekka Peltonen

040 900 0322

pekka.peltonen@markinvest.fi
www.markinvest.fi



mailto:pekka.peltonen@markinvest.fi
http://www.markinvest.fi/

Ma =.': Liike-elamén & _
I 7 AN johdon konsultit

Pekka Peltonen, LIK, HHJ 1.4.2026

14 paivassa analyysista myyntiin

KASVUKITHDYTIN

Selkea suunta + konkreettiset toimenpiteet

| +3 potentiaalista asiakasta

myynnin kdaynnistykseen
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Myynnin ja markkinoinnin kehittamissuunnitelma
Kehittamisty6 toteutetaan vaiheittain ja perustuu asiakasyrityksen nykytilan analyysiin. Tavoitteena on
parantaa yrityksen loydettavyyttd, tehostaa asiakashankintaa seka luoda selkea ja toteutuskelpoinen
suunnitelma myynnin kehittamiseksi.
Nykytilan kartoitus
e Nakyvyys Googlessa ja Google Yritysprofiili
e Nakyvyys tekodlypohjaisissa vastauksissa
e Verkkosivujen sisalto ja |6ydettavyys
e Kilpailijoiden nakyvyys
Analyysi ja johtopdatokset
e Keskeiset puutteet nakyvyydessa
e Syyt heikkoon asiakashankintaan
e Yrityksen kilpailuedun tunnistaminen
Kehittamissuunnitelma
e Priorisoidut toimenpiteet
e Nopeat parannukset

e Selked etenemismalli myynnin kasvattamiseen

Lopputulos:
Asiakasyritys saa selkedn suunnitelman, joka ohjaa konkreettisia toimenpiteita ja tukee myynnin kasvua.

Markinvest toimii kehittamisty6ssa kaytannon kumppanina ja tuo lisdresurssia asiakashankintaan ja
ndkyvyyden kehittamiseen.

Palvelun sisalto ja hinta
Palvelu toteutetaan yrityspalvelusetelin puitteissa.

Hinta: 5 000 € (+ alv)
Hinta sisaltaa kaikki toimenpiteet, eika erillisid kuluja veloiteta.

Toteutusaika

Palvelu toteutetaan asiakasyrityksen kanssa sovitussa aikataulussa vuoden 2026 aikana.
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Google & Al ndkyvyys
14 paivassa analyysista myyntiin .
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