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Rocovossa autamme yrityksia myynnin ja markkinoinnin kehittamisessa, suunnittelussa ja toteutuksessa.
Lahestymistapamme on yhta aikaa tulevaisuusorientoitunut ja kaytannonlaheinen. Autamme asiakkaitamme
kehittamaan liiketoimintaansa katse tulevaisuuteen suunnattuna, mutta jalat tiukasti maassa taman paivan

haasteiden ratkaisemiseksi.

Rakennamme tulevaisuuskestavia strategioita seka myynnin ja markkinoinnin suunnitelmia, jotka luovat

edellytykset kestavalle kasvulle ja menestykselle. Tuemme asiakkaitamme myos toimintamallien rakentamisessa

ja johtamisessa.

Olemme joustava ja osaava kumppani, joka raataldi jokaiselle asiakkaalle juuri heidan tarpeisiinsa sopivan

palvelukokonaisuuden.
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Lahden yrityspalvelusetelilla tuotettavista palveluista vastaa Piia Kallio. Han on
tyoskennellyt pitkaan IT- ja finanssialalla erilaisissa myynnin, markkinoinnin ja
johtamisen tehtavissa. Viimeiset kuusi vuotta han on toiminut yrittajana
konsultoiden pk-yrityksia myynnin, markkinoinnin ja ennakoinnin saralla. Piialla
on paljon kaytannon kokemusta strategioiden rakentamisesta ja
jalkauttamisesta, myynnista ja markkinoinnista seka kouluttamisesta ja

tyopajojen fasilitoinnista.

21 vuotta - Kokemus markkinoinnin johtamisesta, suunnittelusta ja toteuttamisesta
14 vuotta - Kokemus esimiestydstd ja johtamisesta
11 vuotta - Kokemus myynnin johtamisesta, suunnittelusta ja kdytdnndén myyntityosta

6 vuotta - Kokemus konsultoinnista ja kouluttamisesta yrittajanda
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Myynnin ja markkinoinnin kehittamissuunnitelma

Jokainen palvelupaketti sisaltaa yritykselle raataldoidyn myynnin ja markkinoinnin kehittamissuunnitelman, joka

toimii kaytannonlaheisena ohjenuorana lilketoiminnan kasvattamiseen.

Tyo toteutetaan yhteisessa tyopajassa, jossa tehdaan yrityksen nykytilan analyysi, kirkastetaan tavoitteet seka

suunnitellaan konkreettiset kehitystoimenpiteet.

1. Analysoidaan yrityksen nykyinen myynnin ja markkinoinnin tilanne
2. Tunnistetaan keskeiset kasvun esteet ja mahdollisuudet

3. Maaritellaan selkeat tavoitteet myynnille ja markkinoinnille

4, Rakennetaan konkreettinen etenemissuunnitelma



ROCOVO

Palvelupaketit



ROCOVO
1. Ulkoistettu markkinointi- ja myyntipaallikko

Monella yrittajalla on hyva kasitys siita, mita pitaisi tehda, mutta arjen pyorittaminen syo kaiken ajan ja energian.
Ulkoistettu markkinointi- ja myyntipaallikké auttaa mm. priorisoimaan, aikatauluttamaan ja varmistaa, etta

suunnitelmat etenevat kaytantéon.

1. Laadimme yritykselle markkinointisuunnitelman seka tarvittaessa someen sisaltésuunnitelman.
+ Aloitustydpajassa kirkastetaan kohderyhmat ja ydinviestit eli maaritellaan, mita yritys viestii ja kenelle.
+ Maarittelemmme markkinoinnin kanavat, tone of voicen seka tavoitteet ja budjetin.

* Opastamme hyodyntamaan tekoalytydkaluja myynnissa, markkinoinnissa ja sisallontuotannossa.

2. Taman jalkeen alkaa 4 kuukauden tukijakso

« Kuukausittainen suunnittelupalaveri: Kaydaan lapi edellisen kuukauden tulokset ja suunnitellaan seuraavan kuukauden

kaytannon markkinointitoimenpiteet yhdessa

« Jatkuva sparraustuki koko jakson ajan: Konsultaatiota puhelimella tai sahkopostilla. Yrittaja ei jaa yksin paatosten ja

kaytannon kysymysten kanssa.

Palvelu sopii yrittajalle/yritykselle, joka tekee itse mutta kaipaa apua ison kuvan selkeyttamiseen seka tukea ja

sparrausapua suunnitteluun ja kaytannon tekemiseen.
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2. Markkinointistrategia, joka tukee yrityksesi kasvua

Rakennamme yritykselle/uudelle tuotteelle tai palvelulle tulevaisuuden kestavan markkinointistrategian seka
konkreettisen toimenpidesuunnitelman ja vuosikellon, joiden avulla strategiaa lahdetaan toteuttamaan.

Lisaksi opastamme tekoalytydkalujen hyodyntamisessa myynnissa, markkinoinnissa ja sisalldntuotannossa.

1. Teemme kattavan trendianalyysin yritykseen ja toimialaan vaikuttavista trendeista ja rakennamme tulevaisuuden skenaarioita
Rakennamme tulevaisuuskestavan markkinointistrategian
Kirkastamme ydinviestit ja markkinoinnillisen tarinan

Teemme budjetin ja resurssisuunnitelman ja maarittelemme markkinoinnin tavoitteet ja mittarit

voN WN

Teemme konkreettisen toimenpidesuunnitelman ja vuosikellon markkinoinnille (kanavat, kohderyhmat, tuotteet/palvelut ja

viestit)

6. Teemme somen sisaltésuunnitelman 3 kuukaudeksi eteenpain

Lopputuloksena sinulla on selkea markkinointistrategia, joka tukee liiketoiminnan tavoitteita. Konkreettinen

strategiadokumentti ja toimenpidesuunnitelma auttavat toteuttamaan strategiaa kaytanndssa.
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3. Myynnin kasvupaketti

Myyntistrategia antaa toiminnalle suunnan ja auttaa kohdistamaan myynnin resurssit tehokkaasti. Tarkkaan
mietitty strategia auttaa myos paivittaisessa paatoksenteossa. Myynnin pelikirja on yhtenainen

toimintamalli, joka varmistaa tehokkaan ja tuloksellisen myyntityon.

1. Suunta kuntoon

+« Rakennamme selkean myyntistrategian. Kirkastamme kohderyhmat, kanavat ja sen mita myyt kenelle ja miksi. Kiteytamme

ydinviestit ja myyntitarinan seka asetamme konkreettiset tavoitteet ja mittarit myynnille.

2. Kaytanndét kuntoon

+ Rakennamme konkreettisen myynnin pelikirjan, joka tuo strategian arjen tasolle. Kuvaamme myyntiputken vaiheet ja

toimintamallit seka rakennamme kaytannon myyntityokalut kuten myyntispiikit ja kalvot.

3. Tekoaly myynnin avuksi

« Opastamme, miten tekoalya voi hydodyntaa myyntitydssa. Saat konkreettiset tyokalut ja kehotteet prospektointiin,

asiakasviestintaan ja myyntimateriaalien tuottamiseen. Teet enemman, nopeammin ja pienemmalla vaivalla.

4. Varmistus ja tuki

« Varmistamme, etta investointisi tuottaa tulosta. Noin kuukauden kuluttua pidamme seurantapalaverin, jossa kaymme lapi
ensimmaiset kokemukset ja hienosaadamme strategiaa ja pelikirjaa tarvittaessa. Saat konkreettiset seuraavat askeleet ja

varmuuden jatkaa omatoimisesti.
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